Ek 2 - CALISTAYIN CEVAPLARINI ARAYACAGI SORULAR (Rev 3)

Her toplantinin, ¢ozmek istedigi en az bir sorun ve o sorun’u iyi ifade edebilen en az bir soru’su olmalidir.
Katilimcilar, o soru(lar) gevresinde dusundr ve fikirlerini ifade edilerek sorun igin ¢éziim onerileri Gretirler. Bu

calistayin ¢ézmek istedigi sorun alani soyle:

Metal, Cam-Porselen ve Plastik Mutfak Esyalari’nin (retim ve/ya ticareti ile ugrasan firmalarin olusturdugu
sektériin, 2023 yili igin éngdriilen 500 milyar dolarlik ihracat hedefine ulasabilmesindeki payinin ne
olabilecegini gergekgi olarak belirleyerek, bunun bir taahhiit gibi baglayici kabul edilerek, gereken rekabet
giiciine erismesine yol gdsterici bir strateji belgesinin ¢ergevesini ¢izmek. Boylece ¢ergevelenen sorun alanini
iyi ifade edebilecek soru sayisinin 20 olacagi 6ngoérullyor. Bunlarin asagidaki 7 tanesi toplanti moderatori ve
iIMMIB y6netiminin ortak calismasinca tespit edilmistir. Geri kalan 13 soru ise, Calistay sirasinda tiim

katilimcilarin istirakiyle yapilacak bir Beyin Firtinasi ile belirlenecektir. Sorular soyle:

A. Cakil sorular’:

Sorul) Metal, cam-porselen ya da plastik olsun tim mutfak esyalarinin 6nemli bir girdisi “ener;ji”dir.
Tirkiye'nin enerji kaynaklari kisitl olduguna gore eneriji fiyatlarini ucuzlatmak giigtir. Buna gore, bir
yandan ucuz enerji temin yollari aranirken, bir yandan da lretim teknolojileriyle oynamaktan baska

care kalmiyor. Sizce bu konudaki etkili ve gergekgi yaklasim ne olabilir?

Soru2) Metal mutfak esyasi Gretiminin 6nemli bir girdisi hammaddedir. Yiksek enerji fiyatlarinin
pahalandirmasi nedeniyle, hammadde ithal edilmektedir. Gerek finans maliyeti, gerekse temin

glvenligi agisindan bu bir olumsuz maliyet 6gesidir. Sizce bu konudaki politika nasil olmahdir?
Soru3) Sektorde Diinya markasi firmalarla, onlarin pazarlarinda yarisabilecek kosullar nasil gergeklestirilebilir?”

Soru4) TiUm Dinya’dan yapilmakta olan ithalat sonucu dogan rekabet kosullarindan, sektér katmanlari zarar
gormektedir. Halbuki, sektériin uluslararasi diizeyde rekabet giici kazanmasi amaglaniyor. Buna gore

gerek ithalat, gerekse Uretim asamalarinda izlenecek politikalar neler olmalidir?

Soru5) Yiksek katma degerli ihracatin temeli inovasyonlar, onun da temeli alinan patentlerin korunabilmesi
icin yapilacak siki denetimlerdir. Mevcut durumda ise denetim eksigi nedeniyle patent almak,

dolayisiyla da inovasyon yapmak anlamsizlasmaktadir. Bu sorun nasil asilabilir?

Soru6) Esas amag, rekabet giicii yliksek, katma degerli Griinlerdir. O halde sadece metal veya sadece cam-
porselen ya da sadece plastik mutfak esyalari yerine, “bilesik trtinler”e yénelmek gerekir. Bu ise, iki
anlama geliyor: (1) Sektorler arasi isbirlikleri yoluyla bilesik tGrinler ireterek sinerji yaratmak. (2) Kiiglik
firmalarin gogunlukta oldugu sektorlerde 6lgek ekonomileri saglamak. Bu isbirliklerini saglayabilecek

etkili ve gercekgi dnlemler neler olabilir?

Soru7)  Mevcut sorunlara karsi alinabilecek gergekei 6nlemler altinda, Metal, Cam-Porselen ve Plastik Mutfak
Esyalari alt-sektorleri, Tarkiye’nin 2023 yilindaki 500 milyar dolarlk ihracat degerine, 5 er yillik
araliklarla ayri ayri ne kadarhk katkida bulunmayi hedefleyebilirler? (tabloya yaziniz)

YILLAR iTiBARIYLE IHRACAT (Milyon $)
2013 2018 2023

Alt-sektor

Metal Mutfak Esyalari

Cam ve Porselen Mutfak Esyalari
Plastik Mutfak Esyalari

Bilesik Grtinler (Metal, Cam ve Porselen, Plastik
elemanlari olan drinler)

' iIMMIiB ve moderatér isbirligi ile belirlenmis sorulardir.



B. Katilimcilarca Beyin Firtinasi yoluyla belirlenen sorular:
soru1) KDV orani nasil asagi ¢ekilir? No 162 (32 puan)?

Soru2) Mutfak sektériiniin cok sayidaki firmasi arasinda etkili bir dayanisma nasil saglanabilir? No 111(23

puan)
Soru3) Kayit disi ortaya ¢ikan haksiz rekabetle nasil miicadele edilir? No 78 (21 puan)
Soru4) Cin ile mi Almanya ile mi yarismaliyiz? No 12 (20 puan)
soru5) Yiksek teknolojiye ulasmak icin devlet katkisi olmali mi? No 86 (18 puan)
Soru6) TL ve Doviz politikalari ihracati arttirmaya yonelik revize edilmeli mi? No 44 (14 puan)
Soru7) Firmalarimizi kopya Uriinler yapmaktan tasarima nasil yonlendirebiliriz? No 49 (14 puan)
soru8) Yiksek enerji maliyetleri nasil asagi ¢ekilebilir? No 5 (13 puan)
Soru9) Markalasmanin oniindeki engeller nelerdir? No 35 (12 puan)
Soru 10) Geleneksel Urtnler nasil endistrilestirilebilir? No 148 (11 puan)
Soru 11) Kurumsal isbirlikleri yapilarak ortak merkezi dagitim kanallari nasil olusturulur? No 107 (11 puan)
Soru 12) Calistay sonucunda ortaya gikacak strateji nasil uygulanacak? No 182 (11 puan)

Soru 13) Teknoloji ve bilgi danismanligi imkanlari nasil arttirilabilir? No 17 (11 puan)

% Bu soru’nun, beyin firtinasindaki numarasi ile, oylamada aldigi puani géstermektedir.



