Ek 2 - GALISTAYIN CEVAPLARINI ARAYACAGI SORU ADAYLARI (Rev 3.2)

Her toplantinin, ¢cozmek istedigi en az bir sorun ve o sorun’u iyi ifade edebilen en az bir soru’su olmalidir.
Katilimcilar, o soru(lar) ¢evresinde duslintr ve fikirlerini ifade ederek sorun icin ¢6ziim Onerileri Gretirler. Bu
calistayin ¢ozmek istedigi sorun alani soyle:

Aluminyum ve bakir Gretim ve/ya ticareti ile ugrasan firmalarin olusturdugu sektériin, 2023 yili igcin 6ngorilen 500
milyar dolarlik ihracat hedefine ulasabilmesindeki payinin ne olabilecegini gercekgi olarak belirleyerek, gereken
rekabet glicline erismesine yol gosterici bir strateji belgesinin cercevesini ¢cizmek.

Boylece cercevelenen sorun alanini iyi ifade edebilecek soru sayisinin 15 olacagi 6ngoérilmus; bunlarin asagidaki 6
tanesi toplanti moderatorii ve IDDMIB yénetiminin ortak calismasinca tespit edilmistir.

Geri kalan 9 soru ise, Calistay sirasinda tim katilimcilarin istirakiyle yapilacak bir Beyin Firtinasi ile belirlenmistir.

Soru 1)

Soru 2)

Soru 3)

Soru 4)

Soru 5)

Soru 6)

Aluminyum Uretiminin 6nemli bir girdisi “enerji”dir. Buna gore, bir yandan ucuz enerji temin yollari
aranirken, bir yandan da tretim teknolojilerinde inovasyonlara ihtiyac var. Sizce bu konudaki etkili ve
gercekci yaklasim ne olabilir?

Al ve Cu Uretiminin dnemli bir girdisi hammaddedir ve yerli hammadde Uretimi yetersizligi nedeniyle ithal
edilmekte olup bu bir olumsuz maliyet 6gesidir. Bu konudaki politikalara i1sik tutacak ipuclari neler olabilir?

HenUliz Tirkiye’'de Uretilmeyen yliksek katma degerli Grlinlerde, dis pazarlarda, o pazarlarin oyunculariyla
yarisabilecek kosullar nasil gerceklestirilebilir?

Esas amac, rekabet glicl yiksek, katma degerli tGrilinlerdir. O halde, sadece Al veya sadece Cu Urinler
yerine, cesitli girdilerden olusan ve 6zellikle de bilgi katma degeri yiksek “bilesik tiriinler”e yonelmek
gerekir.

Bu ise, iki anlama geliyor:

(1) Sektorler arasi isbirlikleri yoluyla bilesik Grlinler Greterek sinerji yaratmak.
(2) Kiguk firmalarin cogunlukta oldugu sektorlerde dlgcek ekonomileri saglamak.
Bu isbirliklerini saglayabilecek etkili ve gercekg¢i 6nlemler neler olabilir?

Cesitli sorunlar konusunda alinabilecek 6nlemlerle mevcut ihracat rakamlarinda “kismi” gelismeler
saglanabilir. Bir “sicrama” yaratabilmek icinse sira disi sayilabilecek etken ne olabilir? Nasil
gerceklestirilebilir?

Aluminyum yerine, hafifligi, saglamhg, fiyati gibi 6zellikleri nedeniyle ikame olabilecek ve boylece ileriki
yillarda mevcut sektore tehdit olusturabilecek alternatiflerle ilgili ne tir calismalar yapilmahdir?



